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Período medio de maduración económico.

  

  

  

Llamamos período medio de maduración económico al tiempo que transcurre desde que
entran las mercaderías en el almacén de la empresa hasta que los clientes nos pagan el
importe de la venta.

  

  

  

Este período medio de maduración económico, a su vez, se compone del período medio de
maduración de almacenamiento de las mercaderías (días que transcurren como media desde
que entran las mercaderías en el almacén de la empresa hasta que se venden) más el período
medio de maduración de cobro a los clientes (días que transcurren como media desde que se
venden las mercaderías hasta que logramos cobrarlas).
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PMM económico = PMM mercaderías + PMM clientes

  

  

  

El PMM mercaderías se calcula dividiendo 365 entre el índice de rotación de mercaderías (IR
mercaderías), o número de veces que se renueva al año el almacén de mercaderías. El IR
mercaderías se obtiene dividiendo el importe anual de las compras de mercaderías entre el
stock medio de mercaderías en el almacén. En definitiva:
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El PMM clientes se calcula dividiendo 365 entre el índice de rotación de clientes (IR clientes), o
número de veces que se renueva al año el crédito a los clientes. El IR clientes se obtiene
dividiendo el importe anual de las ventas de mercaderías (a precio de venta) entre el saldo
medio de créditos a los clientes. En definitiva:

  

  

  

  

  

  

  

Período medio de maduración financiero.
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Llamamos período medio de maduración financiero al tiempo que transcurre desde que se
pagan las mercaderías a los proveedores hasta que los clientes nos pagan el importe de la
venta.

  

  

Por lo tanto, el período medio de maduración financiero se obtiene restando al período medio
de maduración económico, el período medio de maduración de pago a los proveedores (días
que transcurren como media desde que se compran las mercaderías hasta que se pagan).

  

  

El PMM proveedores se calcula dividiendo 365 entre el índice de rotación de proveedores (IR
proveedores), o número de veces que al año nos renuevan el crédito los proveedores. El IR
proveedores se obtiene dividiendo el importe anual de las compras de mercaderías
entre el saldo medio de deudas con los proveedores. En definitiva:
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        PMM financiero = PMM mercaderías + PMM clientes – PMM proveedores      O lo que es lo mismo:      PMM financiero = PMM económico - PMM proveedores          
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